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	Δ/ΝΣΗ ΟΡΙΖΟΝΤΙΩΝ ΔΡΑΣΕΩΝ & ΠΡΩΤΟΒΟΥΛΙΩΝ ΕΞΩΣΤΡΕΦΕΙΑΣ Αρμόδια: Ελένη Σταθάτου
Τηλ.  210 - 9982231
Fax : 210 – 9969100
E-mail:  e.stathatou@hepo.gr
	ΚΑΝΑΔΑΣ 
ΜΟΝΤΡΕΑΛ- ΤΟΡΟΝΤΟ 

10-14/04/2011

	Το Τορόντο είναι η μεγαλύτερη σε πληθυσμό πόλη του Καναδά και η πρωτεύουσα της επαρχίας του Οντάριο, καθώς και το μεγαλύτερο οικονομικό και χρηματοπιστωτικό κέντρο της χώρας. Με πληθυσμό που φτάνει τα 5 εκατ. κατοίκους το Τορόντο μαζί με τα περίχωρά του αποτελεί την μεγαλύτερη αγορά λιανικού εμπορίου του Καναδά με ποσοστό 14% επί του συνόλου. 
Το Μόντρεαλ, με πληθυσμό 3.814.738 κατοίκους, είναι το μεγαλύτερο σε πληθυσμό αστικό κέντρο της επαρχίας του Κεμπέκ και το δεύτερο σε πληθυσμό αστικό κέντρο του Καναδά.
Τα τελευταία χρόνια καταγράφεται μια συνεχώς αυξανόμενη ευαισθητοποίηση των πολιτών του Καναδά για την προστασία του περιβάλλοντος και στροφή προς πιο υγιεινές μορφές διατροφής. Έτσι, οι προτιμήσεις και οι συνακόλουθες απαιτήσεις των καταναλωτών προσανατολίζονται στην ποιότητα, ευκολία, ποικιλία, ασφαλή και υγιεινά προϊόντα με σταθερή ποιότητα και παράλληλα σε προσιτή τιμή.
Η Ελλάδα κατέχει τη δεύτερη θέση στην εισαγωγή ελαιολάδου στον Καναδά μετά την Ιταλία, ενώ στον κλάδο του κρασιού και του τυριού βρίσκεται ανάμεσα στις πρώτες θέσεις με κυριότερες ανταγωνίστριες χώρες τη Γαλλία την Ιταλία και τις Ηνωμένες Πολιτείες της Αμερικής.
Ως προς τα κυριότερα εξαγώγιμα ελληνικά προϊόντα το 2010 βρίσκονται τα παρασκευάσματα λαχανικών, καρπών και φρούτων (κυρίως επιτραπέζιες ελιές, κονσέρβες ροδάκινων), το αργίλιο και τεχνουργήματα από αργίλιο και ακολουθεί η κατηγορία λαχανικά, φυτά, ρίζες, (με βασικό προϊόν τις ελιές). Ακολουθούν οι κατηγορίες  εργαλεία, είδη μαχαιροποιίας από κοινά μέταλλα που περιλαμβάνει κυρίως ξυραφάκια, οργανικά, χημικά,  γαλακτοκομικά προϊόντα, αυγά, μέλι, προϊόντα ζωικής προέλευσης καύσιμα, λάδια και τα αλκοολούχα ποτά.
	Με την ευκαιρία της επίσημης επίσκεψης του Υφυπουργού Εξωτερικών κ. Σπύρου Κουβέλη στον Καναδά, θα πραγματοποιηθεί επιχειρηματική αποστολή στο Τορόντο και το Μόντρεαλ.

Στο πλαίσιο της αποστολής θα πραγματοποιηθεί Οικονομικό Forum και θα ακολουθήσουν συναντήσεις μεταξύ Ελλήνων και Καναδών επιχειρηματιών. 
Οι τομείς που παρουσιάζουν ιδιαίτερο ενδιαφέρον και θετικές προοπτικές για ανάπτυξη δραστηριοτήτων είναι:
· ενέργεια, εναλλακτικές πηγές ενέργειας

· τρόφιμα και ποτά (ελαιόλαδο, ελιές, ξερά σύκα, κονσέρβες φρούτων και λαχανικών, τυριά, ψάρια, κρασί, ούζο κ.ά.)

· φάρμακα και καλλυντικά (με έμφαση στα φυτικά και βιολογικά), προϊόντα υγιεινής

· κοσμήματα

· φυσικά μεταλλικά ορυκτά (μπετονίτης, περλίτης) 

· προϊόντα αλουμινίου 

· είδη ιματισμού (χειροποίητα χαλιά, φλοκάτες, στρώματα)

· υπηρεσίες πληροφορικής  

· τουρισμός

Η συμμετοχή στην αποστολή σας δίνει τη δυνατότητα: 

· να πραγματοποιήσετε συναντήσεις με τις κατάλληλες επιχειρήσεις

· να διερευνήσετε τις δυνατότητες συνεργασίας 

· να ενημερωθείτε για τον ανταγωνισμό και τις συνθήκες της αγοράς
Το κόστος συμμετοχής ανέρχεται σε 2.000 € ανά άτομο και περιλαμβάνει:
· αεροπορικά εισιτήρια Αθήνα –Μόντρεαλ – Τορόντο - Αθήνα

· παραμονή σε ξενοδοχείο  5 * με πρωινό

· μετακινήσεις εξωτερικού

· πρόγραμμα επιχειρηματικών συναντήσεων
Οι ενδιαφερόμενοι παρακαλούνται να: 
· αποστείλουν σε ηλεκτρονική μορφή τη συνημμένη δήλωση συμμετοχής καθώς και το εταιρικό τους προφίλ στην αγγλική γλώσσα, το αργότερο μέχρι τις 24 Μαρτίου 2011, στη διεύθυνση  e.stathatou@hepo.gr
· να καταβάλουν το ποσό των 2.000 € με κατάθεση στην Εμπορική Τράπεζα, αριθμός  λογαριασμού ΟΠΕ 84029998 ή 
          IBAN:GR6601200540000000084029998  
Στο καταθετήριο πρέπει να αναφέρεται η χώρα της επιχειρηματικής αποστολής και η επωνυμία της επιχείρησης.
Αντίγραφο του σχετικού παραστατικού της Τράπεζας, παρακαλούμε να διαβιβάζεται στο fax: 210 99 82 282,
υπ’ όψιν κας Ελένης Σταθάτου.
Λεπτομερείς πληροφορίες για την οικονομία  του Καναδά μπορείτε να αναζητήσετε στη δικτυακή πύλη του Υπουργείου Εξωτερικών  AGORA (http://agora.mfa.gr/)


GREEK TRADE DELEGATION
MONTREAL - TORONTO
 10 – 14 April 2011
APPLICATION FORM 
	COMPANY NAME:

	ADDRESS:

	CONTACT PERSON:
	MOB.:

	TEL.:
	FAX:

	E-MAIL:
	WEB SITE:

	COMPANY ESTABLISHED ON (YEAR):
	NUMBER OF EMPLOYEES:
	ANNUAL TURNOVER:

	Description of your company’s history / background

	

	Description of your company’s core activity

	

	Key characteristics of the products / services offered (your company’s unique selling points in comparison with competitors

	

	Price bracket (low, mid, upper price range on international level)

	

	Type of end user / market segment

	

	Main competition in Greece

	

	Main competition in the world / in the market of this trade mission

	

	Current export markets

	

	Way of the representation in the above mentioned export markets (agent, local office etc.)

	

	Experience in the market of this trade mission

	

	Goals for participating in this trade mission

	

	MATCH – MAKING PROFILE

	Profile of desired business partner:

	Partners (agents, importers, distributors, j.v. partners)
	

	Engineering contractors
	

	Consultants
	

	Manufacturers / suppliers
	

	Others
	

	Which person or department within the above mentioned categories would be the most suitable to approach?

	Director
	

	Commercial Director
	

	Technical Director
	

	Purchase Manager
	

	Sales manager
	

	Logistic Manager
	

	Production Manager
	

	Engineering staff
	

	Other, namely:
	

	Known business relations to be contacted for match-making? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail

	

	Unknown business relations that you would like to meet during the trade mission? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail. These are companies you have heart of, but do not have direct contact with.

	

	Is there a company you prefer not to meet, for example a company you already have contact with? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail.

	

	Do you currently have or had previously an agent in the market of this trade mission? Please specify and mention company name, contact details.

	

	Do you have existing contact that you wish to invite to a network reception? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail. Please note that the invitations can only be send if all data are filled out.

	

	Your company will be represented by:    ΝΑΜΕ AS IN PASSPORT &  MOB. NUMBER

Mr./Mrs. 


	Does your representative:

( Is speaking English
( Needs interpretation during the meetings



Please enclose your company profile in English with a maximum of 300 words and a digital logo and photo of the company representative. The company profile must include:

· products / offered services

· type of customers / end users

· international experiences and references (important markets, customers, projects)

ΠΑΡΑΚΑΛΟΥΜΕ ΑΝΑΓΡΑΨΤΕ ΤΑ ΠΛΗΡΗ ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΚΔΟΣΗ ΤΟΥ ΤΙΜΟΛΟΓΙΟΥ
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Η αγορά του Καναδά
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